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Imagen: Si

Hablamos con James T. Rager Presidente del Consejo de Administracion

de American Suisse Holding LLC (Delaware, EEUU) y Presidente de American Suisse Crédito en Espana

“El fenomeno hipotecario en la Espaina de hoy

es similar al de Canada y EEUU hace 20 aios”

American Suisse es una empresa de gestion, disefio e intermediacion
financiera, la cual ha desarrollado un plan piloto de cinco aflos y ya

el pasado ejercicio comenzé

a incursionar en el sistema de

franquicias. James T. Rager, principal referencia del grupo, es una
figura relevante del mundo bancaric con una experiencia de mas
de 25 afos en el sector. Rager condujo Ia mayor parte de su carrera

en Europa, EE.UU. y Canadé, desempeiiando distintos cargos
directivos en Royal Bank of Canada y habienda sido por cinco afios
y hasta 2004 Co- Chairman de esta institucién bancaria, uno de los

mayores bancos de Norte América y el méas importants

de Canada,

y fue él mismo quien nos hablé més en detalle de la actividad de

American Suisse en Espafia,

Por qué se ha interesado en adguirir una  con American Suisse? Deudas. Entendemos que hay un enor-
posicién de control en una empresa como American Suisse ha desacrollado un  me desplazamiento a la izquierda en las
American Suisse en Espana? plan piloto muy profesional, orientado  deudas del consumidor, y la solucién no
El fenémeno hipotecario en la Espafia  noa un del endeudamiento de  es pedir pré con altos i sino
de hoy es similar al de Canadd y EEUU  las personas, sino a darles soluciones i-  consolidar en una solucion, lo que ¢l mer-
hace 20 afos, asi que entiendo que gra-  nancicras definitivas. cado hipotecario permmta. De esta mane-
cias a mi experiencia en esos mercados Por otra parte, como entidad finan-  ra, una familia con ingresos parecidos a
junto a la de un equipo de profesiona-  ciera ha fijado acuerdos marco con ban-  su deuda, puede reducir hasta un 50% sus
les también alt experi d cos y establecimi financieros y es  obligaciones.
en estas materias, podemos ofrecer un  miembro de ASNEF desde 2004; asimis-

modelo beneficioso para el pais, ante el
incremento de tipos de interés y de pre-
cios de la vivienda que estamos teniendo
e eStos Momentos.
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Aiin gas a la

mo, su modelo de negocio es muy com-
patible con las ideas del grupo en EEUU
para la expansion a nivel nacional.

Hableme de los servicios que brinda su

suya, ¢por qué han decidido asociarse

Rl

P
Ante todo, la Reunificacion de

exs
aisse

#Quién es ¢l cliente tipo de American
Suiyse?

El consumidor de toda Espaia.
Nuestra expansion para servir a todos
ellos la estamos haciendo mediante ¢l sis-
tema de franquicias (a través de Bacbadillo
y Asociados).

¢Cual es su filosofia y estrategia?

Nosotros queremos cubrir regiones
para que el franquiciado regional esta-
blezea su expansion a nivel local. Nuestro
interés radica en tener ¢l sistema de ma-
vor control y capacidad para resolver los
problemas del cliente.

Qué equipo humane esta detras de
American Suisse?
Detrds de American Suisse trabaja un

equipo mulndisciplinar que tiene como
maximos responsables a Richard H.

Konrad, director del hedge-fund neoyor-
quino  Value  Architects  Asset
M y a mi mi Y por su-

puesto nuestro equipo de franquiciados,
que estd recibiendo formacién de nivel
universitario, campliendo con la directi-
va europea MiFID (Markets in Financial
Instruments Directive), que regula a las
empresas del sector en Europa. Somos la
primera franquicia financiera que alcan-
za estos niveles.

" iPor qué dcudir a ustedes a la hora de reu-

nificar los préstamos o deudas? ;Qué les
diferencia?

Porque buscamos la mejor solucion
financiera para ¢l cliente; y buscamos tam-
bién que esta solucion sea la definitiva.
Por nuestra experiencia y acceso a todo
tipo de fondos alternativos, podemos so-
lucionar cualguier situacion a la gue no
de salida el circuito bancario.

Ahora mismo, ;cuiles son'sus objetivos
para American Suissc en Espana?
Convertirnos en ¢l referente en reuni-
ficacion de deudas, asi como establecer
vinculos mas estrechas con estableci-
mientos financieros de EEUU y Canada.

¢Como ve su sector en nuestro pais?

En estos momentos, es el marco ide-
al para mtroducirse aqui, ya que ahora se
vislumbra una mayor regulacion del sec-
tor en Espana.
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